»Die Robotertechnik macht den
Beruf des SchweifSers deutlich
attraktiver, vor allem fiir junge
Nachwuchskrifte.«

»Je nach Art des Teils erwarten
wir Energieeinsparungen bis
40 Prozent.«
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Die Smart Factory,
vor allem Automation
und Vernetzung, ist

das Thema in dieser
Ausgabe,




gehen wir

2 der Online-Bestellplattformen fiir individuell angefertigte Metallteile hat H.P. Kaysser

GmbH + Co KG mit Laserteile4you 2010 einen Trend angestofien, der heute etliche Nachahmer findet.
Achim Hinterkopf, einer der Paten dieser Entwicklung, iiber Digitalisierung, kiinstliche Intelligenz und

Nachhaltigkeit.

Herr Hinterkopf, Sie haben 2010 mit
Laserteiled4you eine der ersten Online-
Bestellplattformen fiir individuell gefertig-
te Metallteile installiert. Damals waren

Sie ihrer Zeit voraus. Wie ist das heute?

Ja. wir haben damals wahrlich Pionierarbeit geleis-
tet. Was mit einer coolen und mutigen Idee be-
gann, hat sich zu einem leistungsfihigen Bestell-
portal entwickelt, das allein deutschlandweit mehr
als 36.000 Kunden nutzen. Die schitzen die Mog-
lichkeit, umfangreicher Blechbearbeitung, die sie
rund um die Uhr kalkulieren und bestellen kon-
nen. Natiirlich gibt es inzwischen etliche Nachah-
mer. Unser Portal hat sich jedoch im Laufe der
Jahre sehr stark weiterentwickelt. Waren am An-
fang nur wenige Bearbeitungen maglich, konnen
die Nutzer heute die gesamte Palette der Metallbe-
arbeitung aus allen Prozessen unserer iiber 100
Maschinen bestellen. Und als Néchstes werden wir
die kunstliche Intelligenz (KI) mit einbinden.

Was kann Kl hierbei leisten?

Gemeinsam mit einem Forschungsinstitut und ei-
ner Hochschule sowie unserer eigenen IT-Abtei-
lung entwickeln wir KI-Algorithmen fiir transpa-
rente und schnellere Angebote bei pulverbeschich-
teten Teilen. Was bei umformenden und zerspa-
nenden Prozessen schon jetzt mit herkommlichen
Algorithmen funktioniert, ist bei der Pulverbe-
schichtung bisher noch nicht méglich. Dieser Pro-
zess ist so komplex, mit so vielen Variablen, dass
Kunden bisher kurz warten mussten, um zu erfah-
ren, ob ihr Teil pulverbeschichtet werden kann
und was es kostet. Kiinftig wird das in Sekunden
gehen.

Warum geht das nur mit KI?

Entscheidend ist, die Moglichkeit der Pulverbe-
schichtung tberhaupt zu priifen. Ist das vom Kun-
den konstruierte Teil tiberhaupt pulverfihig? Lasst
es sich aufhangen? Hat es ein Loch an der richti-
gen Stelle? Gibt es keine Stellen an denen sich Far-
be sammeln kann? Weiter: Wie muss der Farbauf-
trag an den verschiedenen Stellen beschaffen sein?
Wie kann ich die Pulver-Riickgewinnung optimie-
ren? Wie viele Teile lassen sich zu einem Gehange
gleicher Farbe kombinieren? Wie lange dauert die
Durchfahrt durch die Anlage? Das Zusammenspiel
2ll dieser Aspekte ist so komplex, dass dies im Mo-
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ment ohne KI niemand fiir den Kunden fair in
Echtzeit anbieten kann. Unser Ziel heifit Echtzeit.
Das System ist mit einer umfangreichen Daten-
bank gefiittert, vollautomatisiert betrieben, und
lernt mit jedem Auftrag dazu. Wir werden auch da
wieder Pionierarbeit leisten.

Lohnt denn der Aufwand fiir den
tUberschaubaren Zeitgewinn?

Darum geht es nicht. Alles, was wir standig hinter-
fragen, hat zum Ziel, die Leistungen fiir unsere
Kunden zu verbessern, zu optimieren oder giinsti-
ger zu machen. Das ist natiirlich bei einem On-
line-Bestellportal erst recht enorm wichtig, denn
im Onlinegeschift erwarten die Nutzer stets sofor-
tige Riicckmeldung. Um diese in Echtzeit liefern zu
konnen, nehmen wir die Anstrengungen mit der
Entwicklung der KI auf uns. Es geht aber auch um
die Entwicklung des Unternehmens insgesamt So

schwebt uns zum Beispiel als nichste Ausbaustufe
vor, dass das System aus der Sicht der Pulverbe-
schichtung Verbesserungen und Optimierungen
im Sinne der Kostenoptimierung fiir den Besteller
vorschlagen kann. Das System soll ihm sagen kon-
nen: ,Wenn du das Teil so oder so konstruierst. ist
es giinstiger fiir Dich.“ So wird aus einem Mono-
log ein dialogisches System, das mit dem Kunden
kommuniziert. Da entwickeln wir uns weiter von
einer vollautomatischen Produktion zu einer _au-
tomatisierten Konstruktionsberatung®. Das gefe
aber nur mit KI.

Neue Wege zu gehen, scheint fiir Sie der
Normalzustand zu sein?

In der Tat scheuen wir uns nicht vor dem Sprung
ins kalte Wasser. Das ist auch beim Thema Nach-
haltigkeit so. Wir hatten schon 1991 eine Solaran-
lage auf unserer Produktionshalle installiert. M=
dem Strom haben wir zum Teil das Gebaude be-
trieben und vier Elektroautos geladen. Zugegehen
die Fahrzeuge als Autos zu bezeichnen, war zus
heutiger Sicht sehr optimistisch. Dennoch: Ei=
Rennfahrer fuhr damit deutsche Meistertitel e
Im Unterschied zu damals sind heute jedoch sams-
liche Innovationen konsequent auf den Kumden-
nutzen ausgerichtet.

Wie ist Nachhaltigkeit heute

im Unternehmen implantiert?

Das Thema Nachhaltigkeit wird bei uns umfassens
in jedem Gebiude, jedem Bereich und jedem Pmo-
zess berticksichtigt. Das beginnt bei der Umsis
lung auf LED-Leuchten, der Ausweitung der ¥ha-
tovoltaik-Anlagen auf jedem unserer inzwisches
acht Gebaude und geht iiber die Umstellung v
Olheizungen auf Pelletofen bis zur Erwesterumg
unserer modernen Flotte an Elektroautos und £

Bikes. In den Produktionshallen stellen wir stamdie
auf modernste und energiesparende Maschames
um. Diese werden stets fiir die automatisierse Fer

tigung miteinander verkettet. So konnen wir de
Maschinen optimal und energieeffizient betreshen
Hier arbeiten wir mit unserem Hauptpartner S
die Maschinen, der auch® hier aus der Repam
kommt, sehr eng zusammen. Haufig sind wir Ean-
wicklungspartner fir die neuesten Technologien.




