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News & Facts

Fiir 2023 vorsichtig optimistisch

W Mit knapp 56 Millionen Euro Umsatz hat
die Karl-Heinz Arnold GmbH 2022 beina-
he wieder Vorkrisenniveau erreicht. Sieben
Prozent Wachstum sorgten fur den zweit-
hochsten Umsatz der Firmengeschichte
nach 2018. Dennoch bleibt das Familien-
unternehmen verhalten, beruht ein Teil der
Steigerung doch auf der unvermeidlichen
Weitergabe von gestiegenen Kosten. Da-
riber hinaus ermoglichte die hohe Liefer-
fahigkeit, dass das Unternehmen, das als
ARNO Werkzeuge bekannt ist, wieder in
die Wachstumsspur zurtickfand. Fur 2023
strebt die Geschaftsleitung mehr substan-
zielles Wachstum an. Dafiir sollen auch wei-
tere Investitionen sorgen.

Vom Produkthersteller zum
Losungsanbieter

61 Prozent des Umsatzes erzielte Arno
Werkzeuge in Deutschland. Von den 39 Pro-
zent Auslandsumsatz entfallen etwa 80 Pro-
zent auf die EU mit den Schwerpunkten in
GroRbritannien, Italien und Osterreich. Au-
Bereuropaisch waren die USA sowie Sud-
ostasien mit Singapur, Thailand und Viet-
nam die groften Absatzmarkte. Insbeson-

dere das starke Wachstum in den USA zei-
ge, dass sich die Arbeit der Niederlassung
dort sehr gut auszahlt. Verantwortlich fiir
die Entwicklung des Unternehmens insge-
samt war 2022 auch die groB3e Lieferfahig-
keit von nahezu 95 Prozent aller bestellten
Teile. Dazu beigetragen haben der Aufbau
des Lagers und die hohe Fertigungstiefe.

Konsequent gehen die Werkzeugexperten
flirs Zerspanen den Weg von einem Her-
steller und Produktanbieter hin zu einem
Losungsanbieter mit hoher Beratungskom-
petenz. Dies zeigen die vielen Anfragen im
Bereich Langdrehen und Abstechen und
zur Automatisierung mehrerer Prozesse bis
zu deren Verkettung.

Auftragslage und Investitionsplan
stimmen zuversichtlich

Flrs neue Jahr zeigt sich die Geschiftslei-
tung vorsichtig optimistisch. Die Auftrags-
lage stimme hoffnungsfroh. Investitionen
in weitere Maschinen, Digitalisierung und
Automatisierung sowie in ein neues ERP-
System zeigen Zuversicht. Dartber hinaus
sollen neue Mitarbeiter Vertrieb und Pro-
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Simon Storf, einer der Geschdaftsfiihrer bei
ARNO Werkzeuge: ,Wir entwickeln uns im-

mer mehr zum Lésungsanbieter. Kunden
fragen nach bestmaglichen Fertigungsme-
thoden und -prozessen”.

duktion weiter starken. Ziel ist, 2023 mit
substanziellem, gesundem Wachstum den

Umsatz weiter zu steigern.

weitere Infos: www.arno.de

Hoffmann Group und ISCAR kooperieren

M Die Hoffmann Group wird ab dem 1. Ok-
tober 2023 europaweit das gesamte Werk-
zeugportfolio von ISCAR anbieten und von

ihrem Zentrallager LogisticCity in Nirn-
berg ausliefern. Die zugrundeliegende Ver-
einbarung wurde im Marz 2023 von der

Hoffmann SE als Vertreterin der Hoffmann

Group sowie der ISCAR Ltd unterzeichnet.

Die ISCAR Ltd. mit Hauptsitz in Tefen, Isra-
el, ist Teil der IMC Group und als ein fiihren-
der Hersteller auf dem weltweiten Zerspa-
nungsmarkt etabliert. Das Unternehmen

bietet mit tiber 40.000 Werkzeugen fiir Ste-
chen, Drehen, Bohren, Frasen und Werk-
zeugspannung ein Vollsortiment fiir samt-
liche Zerspanungsaufgaben an. Gegenwar-
tig ist ISCAR in mehr als 60 Landern vertre-
ten und beschaftigt tiber 7500 Mitarbeiter.

Borries Schiiler, Vorstand Produktmanage-
ment & Engineering bei der Hoffmann SE,
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sagt: ,Als Handler sind wir stets bemtiht, un-
sere Kunden mit attraktiven und leistungs-
starken Produkten zu versorgen. Mit den in-
novativen Premiumwerkzeugen von ISCAR
kénnen wir ihnen eine noch gréBRere Auswahl
sowie zielgerichtete Prozesslosungen rund
um die Zerspanung bieten. Die Hochwertig-
keit der Werkzeuge passt perfekt zu unserem
Qualitatsanspruch. Die Kooperation ist des-
halb ein echter Mehrwert fiir unsere Kunden.”

llan Geri, CEO bei der ISCAR Ltd, erklart:

.Die Vertriebspartnerschaft mit der Hoff-
mann Group wird den Bezug unserer Werk-
zeuge noch einfacher machen und einem
groBeren Kreis an Anwendern von Zerspa-
nungswerkzeugen und Kunden europa-
weit eine professionelle Beratung bieten.
Das Konzept der Hoffmann Group, Kunden
zuséatzlich zum klassischen AuBendienst
durch erfahrene Anwendungstechniker zu
betreuen, hat uns Giberzeugt.”

Borries Schiiler, Vorstand Produktmanage-

ment & Engineering bei der Hoffmann SE.

weitere Infos: www.hoffmann-group.com



