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SCHWERPUNKT >> Nachschau Hannover Messe 2010

>> Knoepfel: 2009 ohne Kurzarbeit durchgezogen

Mit 41 Mitarbeitern machte das
Zulieferunternehmen Knoepfel
AG in 2009 zirka 12 Millionen
sFr. Umsatz. Der Lohnfertiger
ist spezialisiert auf die Ferti-
gung komplexer und hoch
priziser Bauteile in der span-
abhebenden Bearbeitung. 80%
aller Auftriige gehen an
Schweizer Unternehmen, 20%
Prozent in das europiische
Ausland. Beliefert wird auch in
die Luft- und Raumfahrtindus-
trie an GE Aircraft in den USA.
Friedrich Mumenthaler
(CEO) umreist sein potentielles
Kundensegment wie folgt: «Wir
sind praktisch in jedem Indus-
triebereich tiitig, der funktionale
Baugruppen in seinen Maschi-
nen einbaut. Dazu gehiren
Medizintechnik, Schiffsbau,
Flugzeugbau, Verpackungs-,
Textil- und Werkzeugmaschi-
nenbau. Die Werkzeugmaschi-
nenbranche, eines unserer

bedeutenden Kundensegmente,
hat besonders schwer gelitten.
Fiir uns stellt sich die Situation
aktuell so dar, dass wir langsam
wieder in eine stabile wirtschaft-
liche Lage kommen. Wir sind
eher spiit in die Rezession rein-
gekommen und kommen in der
Regel spiit wieder heraus. Auch
die Energietechnik lduft fiir uns
noch nicht wirklich gut. Hier
sehen wir ab 2011 wieder einen
spiirbaren Anstieg der Auftriige.
Die Auftragslage bei den Werk-
zeugmaschinen ist nach wie vor
eher schlecht, Positiv ist zu
vermerken, es hat sich stabili-
siert. Aktuell kommen wieder
Bestellungen rein, die wir ur-
spriinglich vor iiber einem Jahr
abgesprochen hatten, Wir glau-
ben, dass ab dem 3. bis 4. Quar-
tal die Bestellungen wieder
anziehen. Das Anfragevolumen
war auch in 2009 stark, aber mit
einem riesigen Preis- und einem

obnehmen: Kosten- und Zeitdruck.

Mehr als zwei Partner gehiren zu der Two-in-
one-Partnerschaft. Im Bild v.l.n.r.: Rolf Néigele
(Vertretung Siiddeutschland der Héirterei
Gerster), Mirko Pichel (Verkauf und technische
Beratung, Benninger Guss AG) und Friedrich
Mumenthaler (CEO, Kndpfel AG). Friedrich
Mumenthaler: « Die Werkzeugmaschinenbran-
che, eines unserer bedeutenden Kundensegmente
hat besonders schwer gelitten.»

hohen Termindruck. Aufgefan-
gen haben wir das mit einem
Gleitzeitsaldo mit plus/ minus
250 Stunden, so dass wir keine
Kurzarbeit eingefithrt haben. <<

>> Schiess: Die Feinstanzer
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Twan Wiist: «In 2009 haben wir mehr Auftréige
generiert als in 2008, diese kommen jetzt zum

Tragen.»

Das Unternehmen Fritz Schiess AG
kooperiert eng mit dem Unterneh-
men Federtechnik (siehe dort) und
istauf das Feinschneiden und Fein-
stanzen spezialisiert. Mit 170 Mitar-
beitern machte das Unternehmen
30 Mio. sFr. Umsatz. Das 1920 von
Fritz Schiess-Forrer erfundene
Feinschneiden hat im Werkzeug
eine obere und untere Matrize mit
einer Ringzacke, die das Band hilt.
Mitdem Gegenstempel und dem
Schnittstempel wird der Druck
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aufgebaut und das Material be-
ginnt zu fliessen, bis die Verfor-
mungoder das Durchtrennen
abgeschlossen ist.

Iwan Wiist (Verkaufsingeni-
eur): «Genutzt wird das Verfah-
ren insbesondere dann, wenn
beispielsweise die Schnittfliche
gleichzeitig Funktionsfliche
(Zahnrad) sein muss. Wir kién-
nen solche Werkstiicke per
Feinschneiden realisieren ohne
Nachbearbeiten der Schnittflid-

che. Die Toleranzen bewegen
sich zwischen */iw0 und */is0 mm.
Wirtschalftlich ist das Verfahren
ab Losgrossen von 5000 Stiick
pro Jahr. Das Werkstoffspektrum
ist vielseitig, einzige Bedingung:
die Werkstoffe miissen tiefzieh-
[dhig sein. Einsatzstihle, Vergii-
tungsstihle, rostfrei, Messing,
Kupfer, Alu, im Prinzip konnen
wir das gesamte Spektrum verar-
beiten.» Das Unternehmen
liefert 40% in die Automobilin-
dustrie, 16% in Powertools und
je 15% in den Apparatebau und
Maschinenbau. Weitere Bran-
chen von Textil bis Medizin und
Labor sind ebenfalls Abnehmer.
I. Wiist: «Wirtschalftlich be-
merken wir aktuell ein ansteigen
aller Branchen. Wir haben bis
Ende 2009 15 Monate Kurzarbeit
machen miissen. Bemerkens-
wert ist: in 2009 haben wir mehr
Auftriige generiert als in 2008,
diese kommen jetzt zum Tra-
gen. Es entwickelt sich aktuell

Information

Knoepfel AG, Gaismoos
9428 Walzenhausen AR
Tel. 071 886 50 00
www.knoepfel.ch

Weltneuheit : Bei dem Zahnrad
ist das Verhdiltnis Modul zur
Materialstéirke von 1:8 und
gleichzeitig ein sehr kleiner
Stanzeinzug,

recht positiv.» Zu Beginn der
Krise hat das Unternehmen mit
einem Erweiterungsbau gestar-
tet, der derzeit bezogen wird. 1.
Wiist: « Das widerspiegelt sehr
gut unsere aktuelle wirtschaftli-
che Lage.» <<

Information

Fritz Schiess AG

Floozstrasse, 9620 Lichtensteig
Tel. 071 987 67 67
info@fschiess.com
www.fschiess.com
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