AMF-Geschiftsfiihrer Johannes Maier.
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»Diener zweier Herren*
mit Tourneetheater

Rommelshausen (w). Das Tourneetheater
Stuttgart prdsentiert am Freitag, den 13.
Februar, das Stiick ,Diener zweier Herren" in
der Aula der Rumold-Realschule in Rommels-
hausen. Es handelt sich um eine Komddie
voller Witz, Charme und Akrobatik. ,Diener
zweier Herren* von Carlo Goldoni ist ein
Spiel von Liebe und Zufall, von List und
Ticke — kurz, ein Meisterwerk der Komaodie.
Das Ensemble aus der Nachbarstadt zeigt,
was sich ohne Biihnenbild und mit spontaner
Improvisation auf der Bithne entwickeln
lasst, Leidenschaftliche Liebesbeteuerungen
und dramatische Duelle mit dem vermeintli-
chen Nebenbuhler folgen auf hinreiRende
Slapstick-Szenen. Die Veranstaltung beginnt
um 20 Uhr.

Karten zum Preis von 12 Euro sind an der
Abendkasse erhdltlich. Die Veranstaltung fin-
det in der Aula der Rumold-Realschule, Schaf-
straf3e 48 in Rommelshausen statt, Einlass ist
von 19.30 Uhr an.

INFO: Kartenreservierungen fiir das Theaterstiick
nimmt Ingrid Opelka unter der Telefonnummer
071 51 [/ 40 14 - 1 47 oder als E-Mail unter
ingrid.opelka@kernen.de entgegen.

AMF sieht noch Chancen auf Wachstum im Ausland

Spannzeugehersteller will mehr Produkte in Russland, Indien und den USA verkaufen — Grof3es Fertigwarenlager entscheidet iiber N

Fellbach (w). Entgegen der weitverbreite-
ten Schwarzmalerei in der Wirtschaft
sieht die Andreas Maier GmbH & Co. KG
selbst im laufenden Jahr Chancen auf
Wachstum fiir flexible Unternehmen. Das
Fellbacher Traditionsunternehmen
schloss 2008 mit einem Umsatzplus ab.

Der Zulieferbetrieb fiir den Maschinenbau
ist von der riickldufigen Konjunktur nicht
verschont geblieben, verfehlte das selbst
gesteckte Ziel aufgrund der Marktturbulen-
zen. Im vergangenen Jahr hat die Andreas
Maier GmbH & Co. KG dennoch den Umsatz
um mehr als 8,5 Prozent auf 38 Millionen
Euro gesteigert. Dariiber zeigt sich Johannes
Maier, Geschdftsfithrer und Gesellschafter
der Andreas Maier GmbH & Co. KG (AMF),
zufrieden. Mit weltweiter Prisenz, einer gro-
RBen Lieferfihigkeit und einer hohen Ausbil-
dungsquote will der Spannzeugehersteller
aber vor allem in Russland, Indien und auch
in den USA noch Wachstumschancen nut-
zen.

.Konkrete Prognosen fiir 2009 sind mir

zu gewagt", sagt Johannes Maier vorsichtig.
wAber wir planen auch im nichsten Jahr eine
Umsatzsteigerung ein. Wenn die US-Ameri-
kaner den Umweltschutzgedanken erst ein-
mal fiir sich entdecken, dann kann das eine
regelrechte Schubwirkung, vor allem fiir
deutsche Unternehmen, erzeugen.”

Die Beschaftigtenzahl bleibt konstant bei
209. Von den Zeitarbeitern nahm die Firma
allerdings nur ein Dritte]l mit ins Jahr 2009.
Dabei geht die Suche nach gut qualifizierten
Fachkriften stindig weiter. ,Um die hoch-
wertige Qualitdt unserer Produkte herzustel-
len, sind gute Fachkrifte unser wichtigstes
Kapital“, betont Maier. So erlernen in Fell-
bach 24 Azubis kaufminnische, gewerbliche
und technische Berufe. Seit zwei Jahren
bietet AMF auch einen BA-Bachelor-Studien-
gang an.

In den vielen Mirkten, in denen das
weltweit agierende Unternehmen zu Hause
ist, ist die momentane Auftragslage noch
gut. Im Kerngeschift, der Spanntechnik auf
dem Maschinentisch, setzt Maier dabei noch
stdrker auf kundenorientierte Losungskom-
petenz aus Fellbach. Bereits heute wird etwa

Helfer stolz auf viele Haufen

Fellbacher Nabu auf der Steppenheide des Kappelbergs beim Pflegeeinsatz

Fellbach (-rue). Es ist schon Tradition und
steht im Jahresprogramm des Natur-
schutzbundes Fellbach/Waiblingen/Wein-
stadt ganz vorne: der Pflegeeinsatz auf
der Steppenheide des Kappelbergs.
Es ist schon einige Jahre her, dass der Fellba-
cher Nabu in Absprache mit der Bezirksstelle
fiir Naturschutz und Landschaftspflege, der
Stadtverwaltung und dem Forstamt die Pfle-
gemalnahmen iibernommen hat. Die Step-
penheide mit ihrer besonderen Flora und
Fauna wiirde verschwinden, wenn der
Mensch nicht eingreifen und fiir Licht und
Luft sorgen wiirde. Deshalb wurden schon
vor Jahren Biume und Buschwerk entfernt,
so dass im Winterhalbjahr nur noch nach-
wachsende Aste und vor allem das Gras
gemdht und entfernt werden muss. Das be-
deutet trotzdem viel Arbeit, deshalb ist von
Vorteil, wenn ein Verein wie der Nabu iiber
Mitglieder verfiigt, die einen Balkenmdher
reparieren’ kénnen oder iiber allradbetrie-
bene Autos mit Anhdnger verfiigen.

Auch in diesem Jahr trafen sich an den
vergangenen zwei Samstagen jiingere und
dltere Nabu-Mitglieder, ausgestattet mit Ast-

scheren, Motorsensen, Balkenmiher und Re-
chen, um Strauchwerk und Gras zu entfer-
nen. Nach stundenlangem Schneiden, Mihen
und Zusammenrechen spiirten die Helfer
ihre Muskeln und Gelenke, und das vorberei-
tete Vesper schmeckt noch einmal so gut.

Beim ZusammensitZzen gibt es dann auch
reichlich Diskussionsstoff: Warum hat es
2008 mit der Schafbeweidung nicht ge-
klappt? Die Schafe kénnten die Arbeit wahr-
scheinlich schneller und griindlicher erledi-
gen. Oder widren Ziegen eine Alternative?
Dann wurde dariiber diskutiert, ob es eine
aktuelle Bestandsaufnahme von Flora und
Fauna gibt. Uber einen finanziellen Zuschuss
durch Stadt oder Landkreis wurde ebenfalls
gesprochen. Damit kénnten die Kosten fiir
Vesper, Benzin und Reparaturen bezahlt wer-
den. Auch tiber das Reparieren und Erneuern
der Abgrenzungen aus Pfosten und Draht
wollen Nabu-Mitglieder mit den zustindigen
Stellen sprechen.

Hochzufrieden waren die fleiRigen Teil-
nehmer angesichts der vielen Gras- und
Strauchschnitthaufen ufld der gepflegt ausse-
henden Steppenheidefldchen nach ihrem Ein-
satz jedoch auf alle Fill

ein Drittel der Produkte — das sind iberwie-
gend die erkldrungsbediirftigen - von eige-
nen Mitarbeitern vertrieben. In Frankreich,
Osterreich, England, Brasilien und Indien
unterhdlt AMF eigene Vertriebsniederlassun-
gen. Sie produziert in Deutschland und Brasi-
lien.

Bei den Standardprodukten entscheidet
die Lieferfahigkeit iliber den Markterfolg.
.Durch unser grofes Fertigwarenlager mit
tiber 5000 Artikeln haben wir eine schnelle
Lieferfahigkeit von 98 Prozent®, sagt Maier
und verweist auf eine der Stirken von AMF.
Um eine solche kapitalintensive Strategie zu
fahren, bedarf es solide finanzierter Unter-
nehmen mit einer hohen Eigenkapitalquote.
Maier sieht deswegen kleine und mittlere
Familienunternehmen mit einer guten Kapi-
taldecke im Vorteil. Besonders in Zeiten, in
denen Banken mit Krediten zuriickhaltend
sind, wird dies immer wichtiger.

Festhalten will AMF an der hohen Ausbil-
dungsquote und setzt deshalb weiter darauf,
Fachkrafte auszubilden und zu qualifizieren.
Die 24 Auszubildenden haben in der Weih-
nachtszeit 2008 wieder eigens hergestellte

Produkte auf dem Fellbac
markt verkauft. Mit den
Verkauf wird eine soziale |
Region unterstiitzt. Neben
Zweck dient dieses Engage
den Azubis Einblick in dj
Seite der Firma zu geben. ,,
listen erstellt, der Zukauf
kalkuliert und auch die |
der Produkte errechnet”, sc
berich die ganzheitliche H:
Wie seine Ausbildungskolle
mit Herz und Seele dabej
Marktbude an der Verkauf
den Wiinschen der Kun
wurde. ,Fiir dieses Projek
quasi wie in einer eigene
stellt werden metallene Pre
Tannenbdume aus Edelsta
Flaschenoffner sowie we
oder niitzliche Dinge.

Das 1890 als Schlos
Maier Fellbach (AMF) gegri
men gehort heute weltweit
rern rund ums Spannen,
SchlieBen.
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AMF sieht noch Chancen auf Wachstum im Ausland

Spannzeugehersteller will mehr Produkte in Russland, Indien und den USA verkaufen — GroBes Fertigwarenlager entscheidet iiber Markterfolg

Fellbach (w). Entgegen der weitverbreite-
ten Schwarzmalerei in der Wirtschaft
sieht die Andreas Maier GmbH & Co. KG
selbst im laufenden Jahr Chancen auf
Wachstum fiir flexible Unternehmen. Das
Fellbacher Traditionsunternehmen
schloss 2008 mit einem Umsatzplus ab.

Der Zulieferbetrieb fiir den Maschinenbau
ist von der riicklaufigen Konjunktur nicht
verschont geblieben, verfehlte das selbst
gesteckte Ziel aufgrund der Marktturbulen-
zen. Im vergangenen Jahr hat die Andreas
Maier GmbH & Co. KG dennoch den Umsatz
um mehr als 85 Prozent auf 38 Millionen
Euro gesteigert. Dariiber zeigt sich Johannes
Maier, Geschiftsfithrer und Gesellschafter
der Andreas Maier GmbH & Co. KG (AMF),
zufrieden. Mit weltweiter Prdsenz, einer gro-
Ren Lieferfihigkeit und einer hohen Ausbil-
dungsquote will der Spannzeugehersteller
aber vor allemn in Russland, Indien und auch
in den USA noch Wachstumschancen nut-
zen.
,Konkrete Prognosen fiir 2009 sind mir

zu gewagt", sagt Johannes Maier vorsichtig.
JAber wir planen auch im nichsten Jahr eine
Umsatzsteigerung ein. Wenn die US-Ameri-
kaner den Umweltschutzgedanken erst ein-
mal fiir sich entdecken, dann kann das eine
regelrechte Schubwirkung, vor allem fiir
deutsche Unternehmen, erzeugen.” :

Die Beschiftigtenzahl bleibt konstant bei
209. Von den Zeitarbeitern nahm die Firma
allerdings nur ein Drittel mit ins Jahr 2009.
Dabei geht die Suche nach gut qualifizierten
Fachkriften stindig weiter. ,Um die hoch-
wertige Qualitit unserer Produkte herzustel-
len, sind gute Fachkrifte unser wichtigstes
Kapital“, betont Maier. So erlernen in Fell-
bach 24 Azubis kaufmdnnische, gewerbliche
und technische Berufe. Seit zwei Jahren
bietet AMF auch einen BA-Bachelor-Studien-
gang an.

In den vielen Mairkten, in denen das
weltweit agierende Unternehmen zu Hause
ist, ist die momentane Auftragslage noch
gut. Im Kerngeschift, der Spanntechnik auf
dem Maschinentisch, setzt Maier dabei noch
stirker auf kundenorientierte Losungskom-
petenz aus Fellbach. Bereits heute wird etwa

Helfer stolz auf viele Haufen

Fellbacher Nabu auf der Steppenheide des Kappelbergs beim Pflegeeinsatz

Fellbach (-rue). Es ist schon Tradition und
steht im Jahresprogramm des Natur-
schutzbundes Fellbach/Waiblingen/Wein-
stadt ganz vorne: der Pflegeeinsatz auf
der Steppenheide des Kappelbergs.

Es ist schon einige Jahre her, dass der Fellba-
cher Nabu in Absprache mit der Bezirksstelle
fiir Naturschutz und Landschaftspflege, der
Stadtverwaltung und dem Forstamt die Pfle-
gemaRnahmen iibernommen hat. Die Step-
penheide mit ihrer besonderen Flora und
Fauna wiirde verschwinden, wenn der
Mensch nicht eingreifen und fiir Licht und
Luft sorgen wiirde. Deshalb wurden schon
vor Jahren Biume und Buschwerk entfernt,
so dass im Winterhalbjahr nur noch nach-
wachsende Aste und vor allem das Gras
gemiht und entfernt werden muss. Das be-
deutet trotzdem viel Arbeit, deshalb ist von
Vorteil, wenn ein Verein wie der Nabu iiber
Mitglieder verfiigt, die einen Balkenmiher
reparieren kénnen oder iiber allradbetrie-
bene Autos mit Anhanger verfiigen.

Auch in diesem Jahr trafen sich an den
vergangenen zwei Samstagen jiingere und
iltere Nabu-Mitglieder, ausgestattet mit Ast-

scheren, Motorsensen, Balkenmaher und Re-
chen, um Strauchwerk und Gras zu entfer-
nen. Nach stundenlangem Schneiden, Mdhen
und Zusammenrechen spiirten die Helfer
ihre Muskeln und Gelenke, und das vorberei-
tete Vesper schmeckt nach einmal so gut.
Beim Zusammensitzen gibt es dann auch
reichlich Diskussionsstoff: Warum hat es
2008 mit der Schafbeweidung nicht ge-
klappt? Die Schafe konnten die Arbeit wahr-
scheinlich schneller und griindlicher erledi-
gen. Oder wiren Ziegen eine Alternative?
Dann wurde dariiber diskutiert, ob es eine
aktuelle Bestandsaufnahme von Flora und
Fauna gibt. Uber einen finanziellen Zuschuss
durch Stadt oder Landkreis wurde ebenfalls
gesprochen. Damit konnten die Kosten fiir
Vesper, Benzin und Reparaturen bezahlt wer-
den. Auch {iber das Reparieren und Erneuern
der Abgrenzungen aus Pfosten und Draht
wollen Nabu-MitgliedeT mit den zustindigen
Stellen sprechen. i
Hochzufrieden waren die fleiRigen Teil-
nehmer angesichts def vielen Gras- und
Strauchschnitthaufen ulld der gepflegt ausse-
henden Steppenheidefldthen nach ihrem Ein-
satz jedoch auf alle Fillg

ein Drittel der Produkte - das sind iiberwie-
gend die erklirungsbediirftigen - von eige-
nen Mitarbeitern vertrieben. In Frankreich,
Osterreich, England, Brasilien und Indien
unterhilt AMF eigene Vertriebsniederlassun-
gen. Sie produziert in Deutschland und Brasi-
lien.

Bei den Standardprodukten entscheidet
die Lieferfihigkeit iiber den Markterfolg.
Durch unser groRes Fertigwarenlager mit
iiber 5000 Artikeln haben wir eine schnelle
Lieferfihigkeit von 98 Prozent", sagt Maier
und verweist auf eine der Starken von AMF.
Um eine solche kapitalintensive Strategie zu
fahren, bedarf es solide finanzierter Unter-
nehmen mit einer hohen Eigenkapitalquote.
Maier sieht deswegen kleine und mittlere
Familienunternehmen mit einer guten Kapi-
taldecke im Vorteil. Besonders in Zeiten, in
denen Banken mit Krediten zuriickhaltend
sind, wird dies immer wichtiger.

Festhalten will AMF an der hohen Ausbil-
dungsquote und setzt deshalb weiter darauf,
Fachkrifte auszubilden und zu qualifizieren.
Die 24 Auszubildenden haben in der Weih-
nachtszeit 2008 wieder eigens hergestellte

Produkte auf dem Fellbacher Weihnachts-
markt verkauft. Mit den Erlésen aus dem
Verkauf wird eine soziale Einrichtung in der
Region unterstiitzt. Neben dem Karitativen
Zweck dient dieses Engagement auch dazu,
den Azubis Einblick in die kaufmdnnische
Seite der Firma zu geben. ,Es werden Stiick-
listen erstellt, der Zukauf von Fremdteilen
kalkuliert und auch die Deckungsbeitrdge
der Produkte errechnet”, schildert Frank Ber-
berich die ganzheitliche Herangehensweise.
Wie seine Ausbildungskollegen war auch er
mit Herz und Seele dabei und stand in der
Marktbude an der Verkaufsfront, wo er mit
den Wiinschen der Kunden konfrontiert
wurde. ,Fiir dieses Projekt arbeiteten wir
quasi wie in einer eigenen Firma." Herge-
stellt werden metallene Produkte wie kleine
Tannenbiume aus Edelstahl, Kleiderhaken,
Flaschenoffner sowie weitere dekorative
oder niitzliche Dinge.

Das 1890 als Schlossfabrik Andreas
Maier Fellbach (AMF) gegriindete Unterneh-
men gehdrt heute weltweit zu den Marktfiith-
rern rund ums Spannen, Schrauben und
SchlieRen.
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