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Bild 1+2: Die sieben Unternehmen der Wolpert Gruppe fertigen fiir Automobil-
hersteller und Zulieferer Werkzeuge und Formen flr Prototypen von StoBfangern
und kompletten Frontends und liefern diese in Serienqualitat

(Werkbilder: WOLPERT HOLDING GmbH, Bretzfeld)

Wolpert startet Offensive 4.0

Das Thema Industrie 4.0 ist bei der
Wolpert Gruppe Chefsache. Unter
dem Motto Zukunft formen 4.0

soll die Digitalisierung samtlicher
Fertigungs- und Verwaltungs-
prozesse Uber alle Firmen und
Standorte hinweg in den nachsten
zwei Jahren implementiert werden.
Zusammen mit weiteren GroBin-
vestitionen in Maschinen und in ein
neues Gebaude verspricht sich der
Formenbauer und Autombilzuliefe-
rer deutliche Produktivitatssteige-
rungen.

+Wir versprechen uns von der Digi-
talisierung samtlicher Ablaufe eine
Erhéhung des Durchsatzes um

30 Prozent", erklart Josef Wolpert.
Das Thema Industrie 4.0 hat der
Gesellschafter und Geschéaftsfiih-
rer der Wolpert Gruppe zur Chef-
sache erklart und treibt es mit aller
Macht voran. Bis Ende 2017 sollen
alle Fertigungs- und Verwaltungs-
prozesse (ber alle sieben Firmen
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und vier Standorte sowie samt-
liche Produktionsmittel hinweg
digitalisiert sein. Die Infrastruktur
dafiir wird bis Jahresende 2016
geschaffen. In einer neuen, noch
zu erstellenden Konzernzentrale
am Hauptsitz Bretzfeld werden
dann alle Daten zusammenlaufen.
Ziel ist die noch bessere Ausla-
stung samtlicher Maschinen und
Anlagen aller Betriebsstatten, um
die Kunden noch schneller belie-
fern zu kénnen.

Schnelligkeit als
Wettbewerbsvorteil

Wolpert sieht die Vorteile der
Zukunft des Werkzeug- und
Formenbaus vor allem in der
Geschwindigkeit ,,Wir wollen noch
schneller werden und uns dadurch
im harten Wettbewerbsumfeld
noch besser positionieren.” Die
sieben Unternehmen der Wolpert
Gruppe fertigen fir alle bedeu-
tenden Automobilhersteller und
1st-Tier Zulieferer Werkzeuge und
Formen flir Prototypen von StoB3-
fangern und kompletten Frontends
und liefern diese in Serienqualitat.
Das lbergeordnete Ziel der Grup-
pe bleibt die vollautomatisierte
Fertigung fuir LosgréBe Eins. Daflr
sollen auch in der Produktion
jedes Unternehmens die digitali-
sierten Daten aller Maschinen und
Prozesse flr jeden Bediener zur
Verfligung stehen.

Darliber hinaus wird in zwei grof3e
vollautomatisierte Fraszentren in-
vestiert, die verkettet werden. Zu-

sammen mit einem Palettenbahn-
hof fur flnf Platze und Paletten fir
Werkstiicke mit Abmessungen bis
2.000 x 3.000 mm und bis 25 Ton-
nen Gewicht werden Produktions-
kapazitaten fUr noch gréBere Teile
geschaffen. Wolpert hat auch die
meisten LKW-Hersteller auf seiner
Kundenliste stehen, da sind die
Dimensionen der Frontends noch
gréBer. Zusammenlaufen sollen
alle Informationen in der neuen
Konzernzentrale, die gerade am
Standort Bretzfeld-Schwabbach
geplant wird.

Investitionen auch in Fachkréfte
Die derzeit sieben eigenstédndigen
Unternehmen fertigen Prototypen-
werkzeuge und Serienwerkzeuge
sowie Priifmittel und Serienteile.
Jedes Unternehmen hat sein Spe-
zialgebiet wie beispielsweise die
3-Komponenten-Veredelungstech-
nologie, die Hybrid-Technologie
flr das Umspritzen von Stahl-
oder Glasteilen mit Kunststoff
oder die Projektiltechnik. Um den
Standort zu sichern und weiterhin
organisch wachsen zu kénnen,
sucht die Wolpert Gruppe standig
Fachkrafte aus allen fertigungs-
nahen Bereichen sowie fur kauf-
mannische und verwalterische
Aufgaben. Den derzeit 85 Azubis
bieten sich bei Wolpert gute Uber-
nahmechancen.
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Tebis erdéffnet Reprasentanz
in Tokio

Tebis hat ein Biro in Tokio eroffnet.
Damit baut der Prozessanbieter
fur die Entwicklung, Konstruktion
und Fertigung von Modellen,
Formwerkzeugen und Komponen-
ten, seine Reprasentanz in Japan
weiter aus. Unternehmen in diesem
technologiegepréagten Land erhal-
ten nun noch mehr Unterstitzung,
um sich gegen eine starke Konkur-
renz behaupten zu kdnnen.

Bereits seit 2001 ist Tebis mit dem
Vertriebspartner Marubeni Infor-
mation Systems Co. Ltd in Japan
vertreten, einem Tochterunterneh-
men des traditionsreichen Handels-
hauses Marubeni Corporation, das
zu den 50 gréBten Unternehmen
des Landes zahlt. Die Zusammen-
arbeit mit dem flihrenden Full-
Service-Anbieter von IT-Lésungen
fur Software und Investitionsgter
ist auBerst erfolgreich. Mittlerweile
arbeiten in Japan fast 200 Firmen
mit Tebis. Darunter befinden sich
die meisten Erstausriister aus der
Automobilindustrie sowie deren
Tier-1- und Tier-2-Zulieferer. ,Eine
solche Entwicklung wére ohne
Marubeni undenkbar gewesen",
freut sich Gerardo Mdller, Director
Channel Sales bei Tebis. Und das
Potenzial ist noch lange nicht
ausgeschopft. ,Zahlreiche Firmen
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Bild 1:

(v. I.) Gerardo Miiller (Director Channel
Sales), Dr. Thomas Wrede (Mitglied des
Vorstands), Christian Zierhut (Country
Manager Japan) bei einem Besuch der
Mazda Motor Corporation in Hiroshima

Bild 2:

Im Herzen Tokios befindet sich das neue
Bliro von Tebis. Damit baut der Prozess-
anbieter seine Représentanz in Japan
weiter aus und verkirzt Informationswege
mit seinem Vertriebspartner

aus dem Werkzeug-, Modell- und
Formenbau suchen hier nach
effizienten CAD/CAM-Lésungen.
Daflr sind wir die geeigneten Part-
ner." Mit der neuen Reprasentanz
kann sich Tebis noch schneller mit
seinem Vertriebspartner abstim-
men.

Daflr hat sich der Prozessanbieter
eine optimale Lage ausgesucht.
Das neue Buro befindet sich im
Herzen von Tokio direkt an die
Ré&umlichkeiten von Marubeni
angeschlossen. Christian Zierhut,
Country Manager von Tebis, unter-
stlitzt den Vertriebspartner nun
vor Ort mit einer starken Markt-
expertise. ,Gemeinsam entwickeln
wir Marketing- und Vertriebs-

strategien mit dem Fokus auf
nationale Zielgruppen. Wir stellen
Hintergrundinformationen zu
technischen und wirtschaftlichen
Fragen zur Verfligung und stim-
men spezielle Anforderungen des
japanischen Markts mit den Tebis
Headquarters ab. Zudem koor-
dinieren wir sdmtliche marktrele-
vanten Aktivitaten.“

Deutsche Werkzeugmaschinen-
industrie schliet 2016 mit
solidem Ergebnis ab

Im vierten Quartal 2016 sank der
Auftragseingang der deutschen
Werkzeugmaschinenindustrie im
Vergleich zum Vorjahreszeitraum
um 4 Prozent. Dabei verzeichne-
ten die Auftrdge aus dem Ausland
wie dem Inland ein vergleichbares
Minus. Fir das Jahr 2016 gilt
insgesamt ein Plus von 7 Prozent.
Dabei stiegen die Bestellungen
aus dem Ausland um 10 Prozent,
wdéhrend die Bestellungen aus
dem Inland das Jahr mit einer Null
abschlieBen.

.,,Obwohl das vierte Quartal sich

schwécher als die Vorquartale
prasentiert, beendet die deutsche
Werkzeugmaschinenindustrie

2016 mit einem erneuten Auftrags-
rekord und bestéatigt damit die
positive Prognose des Vorjahres",
kommentiert Dr. Wilfried Schéfer,
Geschaéftsflhrer des Branchen-
verbands VDW (Verein Deutscher
Werkzeugmaschinenfabriken) in
Frankfurt am Main, das Ergebnis.
Der Auftragsriickgang zum Jahres-
ende lasst sich ursachlich mit dem
nachlassenden Projektgeschéft in
China und den USA aus den ersten
neun Monaten erkléren.

2017 profitiert die Branche insge-
samt vom guten Auftragspolster
aus 2016, das im laufenden Jahr
realisiert wird. ,Die deutschen
Werkzeugmaschinenhersteller
sind fir 2017 gut aufgestellt und
erwarten ein weiteres Produktions-
wachstum von 3 Prozent", sagt
VDW-Geschaftsflihrer Schéfer.
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