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Bild: Sedotec GmbH & Co. KG

Titelstory | Schaltanlagensysteme flir die Elektroindustrie

Bild 1 | System Vamocon: Erweiterung flr die
Bereiche von 630 bis 1.600A

Mit Innovationen echte Werte
schaffen und sinnvollen Kundennutzen stiften

Auch das 'Neckar-Valley'
kann sexy sein

Ein US-Unternehmen aus dem Silicon-Valley produziert jahrlich 500Mio.US$ Verlust und sonst nichts auBer fliich-
tigen Bildern. Dennoch wird es nun aufgrund fragwdrdiger Zukunftserwartungen vor dem Bérsengang auf unvor-
stellbare 25Mrd.US$ taxiert. Das kénnte Elektrotechnik-Unternehmen nie passieren. Die miissen téglich echten
Mehrwert liefern, um nicht unmittelbar abgestraft zu werden. Das bedeutet flexibel, schnell und innovativ zu sein,
echte Werte zu schaffen und den Kunden einen Nutzen zu bringen. Praddestiniert dafur sind mittelstdndisch ge-
préagte und inhabergefiihrte Unternehmen — wie beispielsweise Sedotec. Der Schaltanlagen-Systempartner flr
die Elektroindustrie zeigt, wie man mit schnell realisierten Innovationen Kunden glicklich und das eigene Unter-
nehmen zukunftsfahig macht. So, wie auch mit der jiingsten Neuerung.

Wie man es schafft, Uber lange Jahre
hinweg standig einen Mehrwert flr seine
Kunden zu erzeugen, muss kein Geheim-
nis bleiben. Aufgesplirt haben wir das bei
Sedotec, das als mittelstandisch geprag-
tes, inhabergefihrtes Unternehmen im
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Rhein-Neckar-Raum seit vielen Jahren
mit Vamocon eine Erfolgsgeschichte
schreibt. Und die hat stets mit Kunden-
orientierung, Innovationen und echter
Wertschopfung samt tatkraftiger Umset-
zung zu tun, Da werden keine ‘Daddel-

Apps' fur nutzlosen 'Schi-Schi-Kram'
programmiert, sondern normgerechte,
qualitativ anspruchsvolle, handfeste Kun-
denvorteile entwickelt. Daftir haben sich
die Ladenburger jungst mit einem weite-
ren Entwicklungsprofi verstarkt.



Wabhilfreiheit jetzt schon ab 630A

Der neueste Clou der Experten aus
dem 'Neckar-Valley' ist die Erweiterung
des Schaltschrankprogrammes flr die
Bereiche von 630 bis 1.600A. Bei
durchgehender Formunterteilung und
einer Anlagentiefe bereits ab 425mm
konnen nun auch Kompaktleistungs-
schalter von ABB und Schneider Elect-
ric integriert werden. Die kénnen im Ein-
speisefeld bis 1.600A oder bis zur
SchaltergroBe 630A auch im Abgangs-
feld mit mehreren Schaltern nebenei-
nander auf der Montageplatte aufge-
baut werden. Ebenso lassen sich jetzt
Sicherungslastschaltleisten und die
neuen Lasttrennschalter mit Sicherun-
gen in Leistenform Quadron185Power
Speed aus dem System Woéhner
185Power integrieren. Darliber hinaus
kénnen mit Hilfe von Sammelschienen-
adaptern auch Leistungsschalter auf die
gleiche Hauptsammelschiene aufgebaut
werden. Damit haben Kunden nun noch
mehr Auswahl an Schaltgeraten. Und
auch bei den Hauptsammelschienen
selbst gibt es Neues. So werden jetzt
fir Strome von 900 bis 1.850A neue
Querschnitte integriert. Damit hat Sedo-
tec eine Kupfereinsparung von bis zu
30 Prozent realisiert. Alle neuen Sam-
melschienenquerschnitte wurden inklu-
sive der Neutral- und Schutzleiter auf
lew 70kA/1sec gepruft. Dass die La-
denburger daflir gleich auch alle not-
wendigen Bauartnachweise vorlegen
kénnen, ist ein echter Mehrwert fur die
Kunden, schafft das doch Sicherheit
und Vertrauen. Bekannt geworden ist
Sedotec 2008, als das von zwei tatkraf-
tigen Managern aus dem ABB-Konzern
herausgeloste Unternehmen sein eige-
nes modulares System Vamocon fiir
Niederspannungsschaltanlagen prasen-
tierte. Zeigten die Unternehmer doch,
wie Innovationen zusammen mit hoher
Qualitat, Schnelligkeit und Termintreue
am Standort Deutschland erfolgreich
sein konnen. Und wie konsequente
Kundenorientierung erfolgreich ist: Ein
System, flr das der Kunde — Planer,
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Bild 2 | Jetzt kénnen auch Kompaktleistungsschalter von ABB und Schneider Electric sowie Qua-
dron185Power Speed von Wohner ins System Vamocon integriert werden.

Elektroinstallateur oder Anwender — den
Leistungsschalter frei wahlen kann, war
damals etwas Besonderes. Und es ist
auch heute noch besonders vorteilhaft
flr den Kunden, weil er sich nicht ab-
hangig machen muss. , Wir hatten da-
mals aus allen Welten das fiir den An-
wender Beste ausgewahlit, neu konstru-
iert und anwenderfreundlich umge-
setzt", erinnert sich der geschaftsfiih-
rende Gesellschafter Dirk Seiler.

Innovationen sind
niemals Selbstzweck

So konnten sich Kunden schon friih das
Blech und das Kupfer fir eine Nieder-
spannungs-Schaltanlage fertig konfektio-
niert direkt liefern lassen. , Wir sind zum
lkea im Schaltschrankbau geworden, mit
dem Regalklassiker Billy als Vorbild", sagt
Seiler, der noch gut weiB, welchen Auf-
wand es bedeutete, von einer verlénger-
ten Werkbank eines Konzerns zu einem
eigenstandigen Unternehmen mit eige-
nen Produkten zu werden. Die Verdnde-
rung der Mitarbeiter- und Unternehmens-

kultur von Konzerndenkern zu flexibel ar-
beitenden und engagierten Mitarbeitern
entsprechend der neuen Philosophie mit
Zielorientierung, Eigenverantwortung,
Respekt und Transparenz war dabei nur
ein Meilenstein auf diesermn Weg. Andere
waren die Eroffnung einer Betriebsstétte
in Mittweida 20086, deren Wachstum und
schiieBlich volliger Neubau auf der griinen
Wiese 2012, die Prasentation und der ra-
sante Aufbau der Eigenmarke Vamacon
ab 2008 sowie die erfolgreiche Einfih-
rung des Lean-Management-Produkti-
onssystems 2014, Nie sind diese MaB-
nahmen Selbstzweck, immer steht der
Kundennutzen im Vordergrund. So
wurde Vamocon seinerzeit mit erfahrenen
Experten aus der Praxis des Schaltanla-
gebaus entwickelt. Schon zu Beginn fin-
det sich nur das Beste aus allen Welten
im System wieder, wie beispielsweise die
Uppigen Platzverhaltnisse im Kabelan-
schlussraum oder die von vorne zugang-
lichen und verschraubbaren Sammel-
schienenverbindungen. Kunden schatzen
auBerdem die fur die Montage optimier-
ten Teile, die ihnen rund 20 Prozent Zeit

SCHALTSCHRANKBAU 1 2017 7

adotec GmbH & Co. KG

Bild:




otec GmbH & Co. KG

SEC

Bild:

Bild 3 | ,Man wird Kundenanforderungen in Zukunft noch schnel-
ler und flexibler umsetzen missen, um erfolgreich zu sein”, meint
Dirk Seller, geschéftsflihrender Gesellschafter von Sedotec.

einsparen oder die Teile mit Mehrfach-
funktionen, wie beispielsweise ein Fach-
boden, der den Leistungsschalter tragt,
aber gleichzeitig auch Schottung und
TUranschlagleiste ist. Auch echte Kosten-
vorteile sind darunter, wie die innovative
Sammelschienenkupplung, die bis zu
200kg Kupfer spart. Zusammen mit der
Ein-Mann-Montage oder der Projektun-
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terstitzung im Rahmen
einer Systempartnerschaft
sorgen diese Vorteile von
Anfang an daflr, dass sich
Vamocon bei Niederspan-
nungs-Schaltanlagen in
nur flnf Jahren unter den
Top Herstellern etablierte.
Und das ohne millionen-
schwere Anfangsverluste
und fragwurdigen Borsen-
gang, sondern mit altmo-
discher, redlicher Arbeit.

Die groBen Heraus-
forderungen klar
identifizieren

Als 2016 der ‘Leifaden fir
die Priifung unter
Storlichtbogenbedingungen
infolge eines inneren Feh-
lers’ (DIN EN61439-2 Bei-
blatt 1) neue Storlichtbo-
genklassen definiert und
der Zugang zum Ort der
Schaltanlagenaufstellung
nach Elektrofachkraft und
Laie unterteilt wurden, hat Sedotec als
einer der ersten am Markt sein System Va-
mocon auf passiven Stérlichtbogenschutz
nach diesen Einteilungen geprift. So wur-
den die neuen héheren Anforderungen flr
den Zugang durch Laien erfolgreich nach-
gewiesen. Verwendet werden kénnen die
Systerme Dehnshort und ABB UFES. Diese
konsequente Kundenorientierung ist eine

Innovatives Konzept aus deutscher Produktion

Sedotec GmbH & Co. KG ist ein weltweit etablierter Spezialist in der Fertigung
und Lieferung von Schaltschranksystemen und Schaltschrankteilen fiir die Elek-
troindustrie. Mit einer Erfahrung von tber 50 Jahren produziert Sedotec in
Deutschland Blech- und Kupferteile sowie elektrische Baugruppen nach héchsten
Qualitdtskriterien. Davon werden rund 80 Prozent in die Welt exportiert. Zuletzt
hat das Unternehmen mit Standorten in Ladenburg und Mittweida/Sachsen mit
uber 100 Mitarbeitern und etwa 12.000m? Produktionsflache tiber 20Mio.€ Um-
satz erzielt. Mit dem eigenen System Vamocon fiir Niederspannungsschaltania-
gen zeigen die Ladenburger, wie Innovationen zusammen mit hochster Qualitét
und Termintreue am Standort Deutschland erfolgreich sind.
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der groBen Herausforderungen der Zu-
kunft. ,Man wird Kundenanforderungen in
Zukunft noch schneller und flexibler umset-
zen mussen, um erfolgreich zu sein®, ist
sich Seiler sicher. Zusammen mit der
Fachkraftegewinnung und deren erfolgrei-
cher Integration ins Unternehmen sowie
den Anforderungen, die sich aus dem
Grofithema Digitalisierung ergeben, hat er
fir Sedotec die wichtigsten Punkte klar
identifiziert. So will er den eingeschlagenen
Weg zum Schaltanlagensystempartner der
Elektroindustrie mit aller Konsequenz wei-
ter verfolgen und auch weiterhin an Lean-
Management und dessen Philosophie
festhalten, damit das Unternehmen noch
flexibler und innovativer auf zukinftige
Marktanforderungen reagieren kann,

Make ‘Made in Germany’
great again

Helfen wird den Sedotec-Grindern
dabei weiterhin die schlanke Un-
ternehmensstruktur eines mittelstandi-
schen, konzernunabhéngigen Unter-
nehmens mit kurzen Entscheidungswe-
gen. Genauso wie die konsequente
‘Made in Germany'-Ausrichtung mit
maoglichst groBer Fertigungstiefe, die
sowohl Entwicklung und Herstellung als
auch die Schaltfeldmontage betrifft. So
will Dirk Seiler Sedotec in dem hart um-
kampften Umfeld zum flhrenden Her-
steller eines Kit-Systems flur Nieder-
spannungsschaltanlagen im Bereich der
Energieverteilungen machen. Stets soll
dabei die Technologiefiihrerschaft im
Mittelpunkt stehen mit innovativen, sinn-
vollen und kundennahen Entwicklun-
gen. Da will der weitblickende Firmen-
lenker aus dem Neckartal gern mit den
altmodischen Eigenschaften Einfalls-
reichtum, Flei3 und Redlichkeit in Ver-
bindung mit neumodischen, wie Markt-
nahe und Digitalisierung ein Zeichen
setzen gegen die Milliarden-Blasen-
Start-Ups aus dem anderen Valley. H

www.sedotec.de



