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Treffpunkt der
Metallbranche

B Auf der AMB 2014 prasentieren Uber 1.300 Aussteller spa-
nende und abtragende Werkzeugmaschinen und Prazisions-
werkzeuge ® TopThema: Verbundstoffe M Erleben Sie die Welt
des Maschinenbaus — direkt am Flughafen

Das ist die AMB 2014! www.amb-messe.de
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MESSE STUTTGART

¥ Internationale Ausstellung
fur Metallbearbeitung
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Messe Nanjing
www.ambehina.com

Mehr
Synergien
Im Fokus

Im Friihjahr dieses Jahres hat der Schweizer

Georg Fischer Konzern den Unternehmensbereich -
AgieCharmilles’ in ,GF Machining Solutions’
umbenannt. Wir sprachen mit Pascal Boillat, President
of GF Machining Solutions, (iber die Beweggriinde und
Zielstellungen der Namensanderung.

Herr Boillat, geht mit dem neuen Namen die Ara von
AgieCharmilles voriiber? Auf keinen Fall. Mit dem neuen Na-
men unterstreicht GF ihren Willen stirker als einheitliches Un-
ternehmen mit drei Divisionen, die in die Bereiche Rohrleitungs-
systeme, Automotiv und Maschinenbau aufgeteilt sind, am Markt
wahrgenommen zu werden. Unter dem Dach der ,GF Machining
Solutions' reprisentiert sich dabei das Maschinenbau-Know-how
in seiner ganzen Breite. Die Brands AgieCharmilles, Mikron oder
System3R bleiben natiirlich erhalten. Es wird genauso sein wie bei
der Schleifringgruppe - niemand kauft Schleifring-Maschinen, man
kauft eine Walter-, Studer- oder Mikrosa-Maschine,

Die Griinde fir die Namensiinderung und ihre Vorteile reichen
aber noch viel weiter, Wir bieten heute als ,GF Machining Solutions’
eines der vielfiltigsten Angebote an Fris-, EDM-, Laser-, Spindel-,
Tooling- und Automatisierungstechnologien der Branche inklu-
siv Customer Services. Der neue Name betont in diesem Zusam-
menhang unsere Positionierung als Losungsanbieter, der Kunden
mit einem breiten Angebot von Technologien, Anwendungs- und
Prozesskenntnissen und Services unterstiitzen kann. Deutlich soll
werden, dass wir nicht nur Komponenten und Maschinen liefern.
Gleichzeitig geht es mit der Neupositionierung darum, weiterge-
hende Synergieeffekte, das heifit nicht nur in der Einkaufsstrate-
gie, mit den anderen Divisionen im Sinne eines Kundennutzens zu
erschlieflen. Vielleicht wissen sie, dass GF Automotive viel Erfah-
rung in der Entwicklung von gewichtsreduzierten Komponenten
besitzt. Wir kiimnen dieses Wissen nun besser fiir uns nutzen, zum
Beispiel in der Entwicklung neuer Spindelképfe,

Sie sprechen von mehr Synergie-Maglichkeiten. Wie sieht
Ihr Fertigungskonzept fiir die Maschinen aus? Wird die Tei-
lefertigung in einem Unternehmen konzentriert, die anderen
Bereiche innerhalb von ,GF Machining Solutions’ montieren
ihre Maschinen nur noch? Prinzipiell nein. Wir haben unsere
Fertigungsstandorte in der Schweiz und in China. Letztere sind auf
hichstem europiischem Niveau ausgestattet und kénnen Teile nach
unserem Schweizer Qualititsmalstab produzieren, schwerpunkt-
mifig fiir Maschinen fiir den asiatischen Markt. Generell muss ich
sagen, die Chinesen sind genauso anspruchsvolle Kunden wie die



KOMET"

GROUP

THE CUTTING EDGE

Losungen fur beste Performance

Messe Stuttgart
16. — 20.09.2014

Halle 1 | Stand B12

ich fiir uns

mergien
zwischen den Standorten zu nutzen. Hier sind wir gute
vorangekommen, alles jedoch unter dem Gesichtspunkt, dass die

Gesamtkostenrechnung stimmt.

Wie Sie sagen, ,GF Machining Solutions’ impliziert den An-
spruch, starker als Losungsanbieter am Markt aufzutreten.
Wie ist jetzt Ihre Strategie? Wollen Sie Ihr Produktportfo-
lio weiter ausbauen? Aktuell bleiben wir bei den bestehenden
Technologien. Dazu gehéren das Draht- und Senkerodieren, die

nologie, das Hochleistungs- und Ho schwindigkeits-

en und das Automatisieren solcher Anwendur

lich bleiben wir in diesen Segmenten, weil wir hier richtig gut sind,
wobei wir auch andere Technologien nicht aufler Acht lassen. Uber
den pulvermetallurgischen 3D-Druck wird derzeil viel geschrie-
ben. Wir beobachten die weitere Entwicklung dieser Technologie
aufmerksam und werden zu gegebener Zeit entscheiden, ob wir in
diese investieren. Wie, das mochte ich offen halten, auf alle Fille
haben sie drei lichkeiten: Sie iibernehmen eine Firma, die in
dieser Technologie schon gut unterwegs ist, sie entwickeln selbst

etwas oder sie arbeiten mit jemanden z 1men.

Was planen Sie fiir die Zukunft? Bis zum Jahresende werden wir ? /
weitere, sehr innovative Produkte vorstellen. Von unseren Ideen
kann man sich auf de AB in Stuttgart {iberzeugen. Wir bewe-

DeT UINS N Une ang nmten Technologien und gehen mit

uerungen investiert, neue ries eitel.
Automatisierung ist ein grofier Trend, auch in China, denn hier
nt steigenden Lohnkosten so langsam zum Prob-

lem. Insbesondere aber geht es um Qualitit, um stabile Qualitit und
e. Ich sehe deshalb auch in China nach wie vor ein grofles
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