www.fachverlag-moeller.de Ausgabe 4/2013

FRASEN

+ BOHREN

Maschinen Werkzeuge Anwenderberichte Interviews Messeberichte 79223




BRANCHEN-NEWS

SHW Werkzeugmaschinen
will nach Rekordabsatz weiter
wachsen

Das Traditionsunternehmen

SHW Werkzeugmaschinen gibt
den héchsten Umsatz der Firmen-
geschichte bekannt. Zum Rekord-
wert von rund 63 Millionen Euro
tragt auch ein gutes Geschaft mit
Retrofitting bei. Nach sehr guten
Auftragseingangen aus Deutsch-
land und Europa 2012 zieht im
ersten Quartal 2013 die Nach-
frage aus USA, Indien und China
deutlich an.

Noch nie in der Firmengeschichte
hat das Traditionsunternehmen
dabei so viele Maschinen ver-
kauft. 56 Neumaschinen konnten
im weltweiten Markt ausgeliefert
werden. Die Exportquote betrug
2012 etwa 65 Prozent. Erfreulich
dabei: mit je 10 Millionen Euro
Umsatz machten Deutschland
und Osterreich fast ein Drittel der
UmsatzerlGse aus.

Fir 2013 erwartet die Geschéfts-
leitung weiteres Wachstum. So
liegen die Auftragseingénge im
ersten Quartal erneut tber dem

s’

Bild: Geschéftsfihrer und Gesellschafter
Christian Hihn: ,Unsere Kunden kénnen
von uns auch 2013 erstklassige Maschinen,
sténdige Innovationen und wahrscheinfich
auch erneut einen Rekordumsatz erwar-
ten* (Werkbild: SHW Werkzeugmaschinen
GmbH, Aalen-Wasseralfingen)

Vergleichszeitraum des Vorjahres.
Erfreut registriert man dabei eine
deutlich gestiegene Nachfrage
aus den USA. Ebenso erholen
sich die Markte in Asien. ,Im
Januar und Februar haben die
Bestellungen aus USA, Indien

und China deutlich angezogen®,
bestétigt Geschaftsfihrer Chris-
tian Hihn. Weiter vorantreiben will
man bei SHW Werkzeugmaschi-
nen auch das Geschéft mit Ge-
brauchtmaschinen. 2012 trug die-
ser Geschéftsbereich des Retro-
fittings alterer Maschinen erstmals
nennenswert zum Umsatz bei und

soll weiter wachsen. Die Zahl der
Mitarbeiter am Stammsitz in Aalen
soll ebenfalls steigen.

Fir Schlagzeilen hat die Anfang
April bekannt gewordene Insol-
venz des Namensvetters SHW
Casting Technologies GmbH
gesorgt. Die SHW Werkzeug-
maschinen Geschaftsfilhrer und
Gesellschafter MUller und Hihn
betonen ausdriicklich: ,Uns
betrifft das in keiner Weise, da wir
mit Casting Technologies weder
gesellschaftsrechtlich noch finan-
ziell verbunden sind.”

Die Namensgleichheit resultiert
aus gemeinsamen historischen
Wurzeln und der 2005 erfolgten
Aufspaltung der urspriinglichen
SHW (Schwébische Hittenwerke)
in sechs eigensténdige Unter-
nehmen mit dem Namenszusatz
SHW., Dazu gehéren neben der
SHW Werkzeugmaschinen GmbH
die SHW AG mit der zugehorigen
operativ tatigen SHW Automotive
GmbH, die SHW Bearbeitungs-
technik GmbH, die SHW Storage
& Handling Solutions GmbH
(SHS), sowie das in Schwierig-
keiten geratene Unternehmen.

Walter prasentiert neue
Web-Prisenz

Die Walter AG présentiert sich mit
neu gestalteter Website, einem
erweiterten Online-Angebot und
einem verbesserten Servicebe-
reich. Walter Kunden kénnen in
dem integrierten Online-Bestell-
system TOOLSHOP ihre ge-
winschten Werkzeuge ordern, in
der Mediathek Videos betrachten
oder Uber diverse Social Media-
Portale aktuelle News erfahren.
Der Ubersichtliche Seitenaufbau
der Website flihrt den Anwender
schnell und einfach zu den ge-

wilinschten Informationen. Zudem

bietet die Internetseite Auskunft

zum Unternehmen, liefert aktuelle
Meldungen und Informationen zu
sdmtlichen Produkten des Tiibin-
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ger Herstellers flr Prazisionswerk-
Zeuge.

Ein Walter Projekt-Team hat mo-
natelang gemeinsam an dem De-
sign, den Texten und dem Aufbau
der Seite gearbeitet. ,Wir wollten
eine Plattform schaffen, von der
unsere Kunden bei der taglichen
Arbeit profitieren”, erklart Bern-
hard Weihermdiller, Manager

e-Marketing und Sales Support
bei Walter. ,,Die Nahe zu unserem
Service und unseren Produkten ist
fir unsere Kunden grundlegend,
um eine reibungslose Zusammen-
arbeit zu gewahrleisten. Unser
neuer Online-Auftritt vereinfacht
deshalb nicht nur die Werkzeug-
Bestellungen, sondern verbessert
auch den Zugang zu Produktin-
formationen und bietet

ein erweitertes Servi-
ceangebot.”

Bild:

Der tibersichtliche Seiten-
aufbau der neuen Walter
Website fiihrt den Anwender
schnell und einfach zu den
gewdnschten Informatio-
nen (Werkbild: Walter AG,
Tubingen)
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